Nazwa:

Kod:

Synteza:

Zadania

zawodowe:

Przedstawiciel medyczny
243303

Reprezentuje, w okreslonym regionie, firme farmaceutyczng lub firme
produkujgca sprzet i artykuty medyczne; odpowiada za promocje
produktéw firmy i ich sprzedaz; udziela informacji o promowanych
produktach; negocjuje warunki sprzedazy produktéw z ich odbiorcami;
sporzgdza raporty ze swojej dziatalnosci.

- opracowywanie planu kontaktéw handlowych z potencjalnymi
odbiorcami produktéw farmaceutycznych i medycznych;

- pozyskiwanie i utrzymywanie kontaktéw z potencjalnymi klientami;

- nawigzywanie kontaktéw handlowych z klientami;

- poszerzanie sieci odbiorcéw oferowanych produktow;

- przygotowywanie ofert promowanych produktéw;

- identyfikowanie potrzeb klientéw;

- prezentowanie produktéw firmy potencjalnym klientom;

- wreczanie probek produktéw, materiatéw promocyjnych, udzielanie
informacji o zaletach i przeznaczeniu produktéw potencjalnym klientom:
lekarzom, farmaceutom;

- negocjowanie warunkéw wspodtpracy z potencjalnymi odbiorcami
produktow;

- sporzgdzanie raportéw sprzedazy oferowanych produktdéw;

- korzystanie z komputerowej bazy danych o promowanych produktach
firmy oraz ich odbiorcach;

- wspétpraca ze srodowiskiem medycznym;udziat w szkoleniach firmy;
zapoznawanie sie z profilem produkcji reprezentowanej firmy.



