Nazwa:

Kod:

Synteza:

Zadania
zawodowe:

Dodatkowe
zadania
zawodowe:

Specjalista do spraw marketingu i handlu
243106

Odpowiada za identyfikowanie potencjalnych odbiorcéw produktu i
docelowego rynku produktu;

prowadzi badania i gromadzi informacje rynkowe;

planuje i wdraza strategie i metody promocji;

zajmuje sie organizowaniem i doskonaleniem procesu sprzedazy.

opracowanie propozycji i nadzorowanie realizacji strategii i planéw
marketingowych;

rozpoznawanie i analizowanie potrzeb klientéw oraz ustalanie ich
hierarchii;

analizowanie czynnikéw wywierajgcych znaczacy wptyw na poziom
sprzedazy i prognozowanie popytu rynkowego na produkty i ustugi;
sporzadzanie raportéw i sprawozdah z zakresu dziatalnosci
marketingowej oraz statystyk sprzedazowych;

przygotowanie budzetu promocji konsumenckich i handlowych;
konstruowanie narzedzi promocji danego produktu;

nawigzywanie bezposrednich kontaktéw i utrzymywanie
pozytywnych relacji z klientami biznesowymi, w tym takze
negocjowanie warunkow wspotpracy;

ksztattowanie dziatan usprawniajgcych obstuge klientéw;
koordynowanie proceséw sprzedazowych, w tym takze planowanie
i nadzorowanie podejmowanych dziatah marketingowych;
koordynowanie zlecen produkcyjnych;

przygotowanie ofert handlowych;

budowanie pozytywnego wizerunku firmy poprzez udziat w
wydarzeniach branzowych tj. konferencje, targi, itp.

fakturowanie;
Sledzenie zmian w przepisach prawnych regulujacych sprzedaz
produktéw i ustug.



