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Negocjator biznesowy
242104

Negocjator biznesowy poprzez negocjacje doprowadza do uzyskania
najlepszych warunkdw wspdtpracy partneréw biznesowych.

Celem pracy negocjatora jest uzyskanie jak najlepszych warunkéw
wspoétpracy reprezentowanej przez niego instytucji z jej partnerem
biznesowym. Negocjator biznesowy moze prowadzi¢ witasng dziatalnos¢
lub by¢ statym pracownikiem firmy oddelegowanym do réznych dziatéw
w zaleznosci od charakteru prowadzonych negocjacji. Pomaga w
przygotowaniu oferty bgdz dokonuje szczegdétowej analizy oferty
skierowanej do reprezentowanej przez niego jednostki, a nastepnie
prowadzi proces negocjacji az do osiggniecia porozumienia biznesowego
w réznych obszarach dziatalnosci firmy. W zakres jego zadah wchodzi
zebranie informacji o przedmiocie negocjacji oraz otoczeniu biznesowym,
a takze zapewnienie odpowiedniego przebiegu procesu negocjacyjnego.
Cechuje go duza samodzielno$¢ w dziataniu w ramach ustalonych
warunkéw brzegowych oraz przepiséw prawa. Negocjator biznesowy
najczesciej wspiera dziaty zakupdéw oraz sprzedazy, dziaty prawne oraz
zarzad przedsiebiorstwa.

* organizowanie stanowiska pracy z uwzglednieniem zasad i
przepiséw BHP, ochrony ppoz. i ergonomii;

+ konsultowanie oferty biznesowej;

 ustalanie warunkéw brzegowych negocjacji;

« analizowanie elementéw pozycji negocjacyjnej;

* negocjowanie warunkéw biznesowej wspodtpracy;

* rozwigzywanie sytuacji kryzysowych;

+ dbanie o procedure i odpowiednie tempo negocjacji;

+ zamykanie negocjacji;

* przygotowywanie raportu z negocjacji.

W zawodzie negocjatora biznesowego preferowane jest wyksztatcenie
wyzsze pierwszego stopnia na kierunkach spotecznych (gtéwnie
psychologia), ale réwniez innych np. ekonomia, politologia, zarzagdzanie,
finanse, marketing, ktore potwierdzone sg dyplomem uczelni wyzsze;.
W przypadku prowadzenia negocjacji w bardzo specjalistycznym
obszarze czesto dominuje wyzsze wyksztatcenie z obszaru negocjacji
potaczone z dodatkowym podyplomowym lub uzupetniajgcym
wyksztatceniem z technik negocjacyjnych. W negocjacjach
miedzynarodowych przydatna jest znajomos¢ jezyka obcego (zazwyczaj
jezyka angielskiego). Znajomos¢ jezyka moze by¢ potrzebna do
poszukiwania informacji, a takze do prowadzenia negocjacji. Ze wzgledu
na czeste podrdze negocjatora wskazane jest posiadanie prawa jazdy
kategorii B.



