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Kierownik do spraw sprzedazy
122102

Kierownik do spraw sprzedazy zarzadza zespotem handlowym oraz
odpowiada za realizacje planu sprzedazy.
Kierownik do spraw sprzedazy zarzgdza podlegtym zespotem
pracownikédw w celu osiggniecia zatozonych wynikéw, ocenia
pracownikéw oraz motywuje ich do pracy. Do jego obowigzkdéw nalezy:
sporzadzanie oraz analiza raportéw i prognoz dotyczacych rynku,
weryfikacja planéw sprzedazy, tworzenie strategii sprzedazy
przedsiebiorstwa. Kierownik do spraw sprzedazy monitoruje dziatania
konkurencji na podlegtym rynku. Dzieki otrzymywanym informacjom oraz
wtasnej wiedzy i doswiadczeniu podejmuje on decyzje istotne dla
procesu, ktédrym zarzadza. Do zadan kierownika do spraw sprzedazy
nalezy rowniez pozyskiwanie nowych rynkéw zbytu oraz nadzér nad
prawidtowym zawieraniem umoéw. Osoba zatrudniona na tym stanowisku
powinna dbac o rozwdj dziatu sprzedazy oraz brac¢ czynny udziat w
projektach, ktérych celem jest doskonalenie proceséw logistycznych
w przedsiebiorstwie.
* organizowanie stanowiska pracy zgodnie z obowigzujgcymi
przepisami BHP, ppoz. i ergonomii i ochrony Srodowiska;
* organizowanie pracy dziatu sprzedazy;
* negocjowanie warunkdéw sprzedazy z klientami;
« analizowanie raportéw i prognoz dotyczgcych rynku sprzedazy;
« kierowanie podlegtym zespotem oraz dbanie o jego rozwd;j;
» planowanie i realizacja sprzedazy;
* monitorowanie i raportowanie osigganych wynikéw;
« tworzenie strategii dziatan handlowych we wspoétpracy z innymi
dziatami;
* inicjowanie i zgtaszanie przetozonemu projektéw usprawniajgcych
funkcjonowanie dziatu sprzedazy;
« kontrolowanie przeptywu srodkdéw finansowych.

Kierownik do spraw sprzedazy powinien posiadac¢ wyksztatcenie wyzsze
pierwszego stopnia, wskazane jest wyksztatcenie z zakresu zarzgdzania,
ekonomii, marketingu. Pozgdana jest znajomos¢ jezykdw obcych
(przynajmniej jednego) oraz obstugi komputera (zwtaszcza programoéw
biurowych). Ze wzgledu na specyfike pracy dobrze widziane jest
posiadanie prawa jazdy kat B. Do wykonywania zawodu wskazane jest co
najmniej dwuletnie doswiadczenie zawodowe w dziale sprzedazy,
zaopatrzenia badz logistyki. Preferowane jest potwierdzenie doskonalenia
umiejetnosci na dodatkowych szkoleniach i kursach dotyczacych zaréwno
wiedzy z zakresu marketingu i sprzedazy, jak i z zakresu zarzadzania
kapitatem ludzkim.



